


L.a moda produce de mds por disefio

BEEEEEERER El dilema del surtido
BEEEEEEDR DDD Variedad y tallas inclusivas multiplican el riesgo de sobre-stock. Las PYMES
EEEEEERER 7 recortan la oferta.
EEEEEERN
aventana es corta
EEEEEERN L
. . . . . . . @ Reponer o retirar un estilo se decide en dias. El dato tardio es venta perdida.
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~30)
de cada 100 prendas se fabrican

sin que el mercado las demande —

Las herramientas informan, no deciden

El software existente optimiza lo ya fabricado. Nadie gobierna qué fabricar.

y terminan en saldos, liquidaciones

y desecho.



Un tercer modo de producir: validado por el mercado

TESIS

Produccion en serie

Escala y costo bajo, pero a ciegas: se fabrica
por apuesta y el mercado corrige después con

saldos.

EL CICLO QUE LO HACE POSIBLE

Vaticinar Predecir

interpreta el pasado afina con el modelo

ANTITESIS

Produccion bajo demanda

Cero sobrante, pero lenta y cara: exige que el

cliente espere. Casi nadie la adopta.

Validar

SINTESIS

Produccién validada por el
mercado

La escala de la serie con la conciencia del bajo
demanda: se produce por anticipado, pero solo

lo que la evidencia sostiene — estilo por estilo y

talla por talla.

Actuar

la puerta: antes de comprometer produccién ejecuta el plan



Ya estd operando. Con datos reales.

¢ Panel general

scién de venta
140,628.31
i;:l:amc A 30 DiAs

actual en linea recta

or estacional

talle — 38d

1,902.44

> .

ECTADO A 14 Dias

"A EN JUEGO POR

BRES . 164 UDS EN
AS (ESTIMADO, 1

LOS SIN VALORAR)

LOS EN QUIEBRE
DIERON, STOCK 0)

Quiebre comprometido 2

S/6,684.40

61 estilos sin stock con venta
probada - 120.4 uds proyectadas
a 14 dias

ver detalle —

945

PROVECTADO A 14 DIAS

UNIDADES EN PLAN A +
B

21

RIESGO DE QUIEBRE
(STOCK NO CUBRE
PROYECCION)

FERTA POR TIPO DE PRODUCTO

SKU publicados activos 2
466

7,121 variantes

209 estilos con venta en los
sltimos 20 dias

ver detalle —

$/19,113.41

INVERSION EN INSUMOS

3%

STOCK INMOVILIZADO
SOSTENIBILIDAD (?

os estilos ofreces de cada tipo y cudnto stock hay detrés. Clic en un tipo para ver su curva de tallas:

1 solo significa algo dentro de su tipo de prenda — un pantalén numérico y un body 6XL no

arten tallaje, y sumarlos en un mismo eje no dice nada.

:nda superior
nAn

Panel general del piloto — datos en

Prenda inferior

Ll Y4

Ventas totales ?

§/120,296.92

1,914 uds

Ecommerce S/ 28,952.08 - Retail
§/91,344.84 - Marketplaces sin
fuente

ver detalle —

412

REPOSICION DE CURVA

Miss Lady ELRL. ~

Stock parado
2.8%

0Ode 3,547 uds

NaN sin rotar - NaN fuera de
temporada

ver detalle —

88

UNIDADES SIN HOJA DE
cosTo

STOCK PARADO - QUE HACER CON EL

La tasa de sobreproduccién, abierta en lo que la sostiene. Cada linea es

una decisién, no un dato.

Ver stock parado y qué hacer con él

vivo,

no una maqueta.

a

Conectado en produccion
Shopify + Bsale. 3 afios de historia, 9,212 érdenes, 3 sedes +

online.

Ciclo completo, no un tablero
Categoriza, planifica produccidn, redistribuye por sede,

calcula compra de insumos y alerta por SKU y talla.

Decisidn trazable
Cada cifra se abre hasta su evidencia. Nada se produce solo:

el gerente aprueba.



El diferencial: no todos los estilos merecen la misma decision

<> VateslA “ ¢ Categorizacién MissLadyELRL. v G e APlconeciads  MissLadyELRL. +

Categoria por comportamiento, no por opinion

Cada estilo caeen A/ B/ C/ D por cémo se comporta realmente 47 55 107

r— Bt [ P— ERE TR

— no por el margen tedrico ni la corazonada del comprador.

Corrige lo que engafia PR

BODY BRITZ
CHOCOLATE/L

Las semanas sin stock no degradan un estilo: se tratan como

VESTIDO DE
sEDA A

evidencia censurada. Un agotado no es un fracaso.

Se corrige y rinde cuentas
Cada ajuste de juicio experto vence, y el sistema mide si acertd O VatesTh =) () catiacion im iyins. o] () | CATERSE) wmtatymins: -

contra lo que el estilo hizo después.

PANTALON BASICO
SISLEY GRANIZO

Ajustes de juicio experto que vencen y se auditan.




Traccion: un despliegue vivo, no una maqueta

3% ~3X ~46() 61

sobreproduccién hoy en el piloto — crecimiento de ventas 2023 — 2024 estilos activos - 7,000+ variantes SKU quiebres detectados - S/ 6,684 de
medida en pantalla, contra ~30% de (S/908,380 ~ US$ 240K en 2024). x talla x color gestionados. venta comprometida a reponer.

la industria.

El piloto corre con una marca socia de disefio — tinico cliente en vivo, con la metodologia probada sobre sus datos

reales; el primer piloto externo es el siguiente hito.

METAS DEL PILOTO - EN VERIFICACION POR BACKTEST (AUN NO PUBLICADAS)

ilZ% IE1 - precision 85% IE2 - clasificacidn 180/() IE3 - sobreprod. 3/4 IE4 - quiebres
evitada cubiertos



La prenda mas sostenible es
la que no se produce de mas

Sin greenwashing: el impacto no es una promesa, es la cadena causal medible de producir

contra evidencia.

Producir contra evidencia — menos unidades fabricadas de mas.

Menos unidades de mas — menos tela, agua, energia y transporte gastados en

prendas que nadie compra.

Menos saldos y liquidaciones — menos prendas al desecho, y margen que se

_ queda en la marca.
~30% 3%

piloto VatesIA

+ El surtido inclusivo (tallas extendidas) deja de ser un riesgo: se produce donde la

evidencia lo sostiene.



No somos sostenibles a costa de la rentabilidad.
Somos sostenibles para ser rentables.

CON VATESIA
ANTES

margen liberado —

sobre-stock — ]
reponer lo que si vende

saldos y desecho

& —

) o, El mismo mecanismo que evita el desperdicio produce el
El margen se entierra en prendas que nadie pidio.
margen.

Catalogos online amplios sin miedo: cada estilo se valida antes de Integracion multi-plataforma: Shopify y Bsale hoy; mds ecommerce

il oy

comprometer produccién. y POS, dentro y fuera del Peru.



Un segmento que nadie atiende bien

NUESTRO CLIENTE optimiza inventario optimiza inventario
Fabricantes de moda PYME y mid-market en LatAm: catdlogo existente existente
Oracle - Infor - RELEX Nextail - WAIR - nal

amplio, tallas extendidas, varias sedes — y el mismo dilema de

sobreproduccién que el piloto ya resolvié.
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EL HUECO o

Los enterprise (Oracle, Infor, RELEX) no bajan al segmento

PYME. Los de forecasting y redistribucién (Nextail, WAIR, nal) v

" . . . o o L

optimizan el inventario que ya se fabricd. = gobierna qué fabricar gobierna qué fabricar
o

VateslA gobierna la decision anterior: qué fabricar. e <> VateslIA
e
=
[NN]

OPTIMIZAR LO FABRICADO « - -» GOBERNAR QUE FABRICAR



Modelo: SaaS B2B, multi-marca

PASO 1 - 45 MIN

Demo sobre los datos del
prospecto

Sin integracién previa. El valor se ve antes

de firmar.

__——”’//”————_—‘

PASO 2

Piloto conectado
Shopify - ERP - POS. Decisiones

sobre la operacion real.

il

PASO 3
Suscripcién por
marca

Multi-tenant: soles, IGV, tallas

extendidas, multiples sedes.

/N

El aprendizaje del sistema aumenta el valor temporada tras temporada.

de un canal » a toda la red



Go to market: incorporar al productor al sistema

Uberizar la capacidad de los talleres, centralizada en VateslA: producir cerca del mercado solo lo que la

evidencia sostiene.

FASE 1 - HOY

SaaS de decision para marcas: qué fabricar, cuanto, en qué talla.

FASE 2

Talleres verificados producen cada orden validada, cercay a
tiempo.
,‘TESTA - DEMANDA VALIDADA
$ FASE 3
Red nearshoring alineada a la ESPR europea — velocidad,

cumplimiento y cero sobrante contra el envio mini chino.



Por qué nosotros

Carlos Vera

Lady Francis

Sammy Calderén
Arnaldo Alvarado

Takeshi Ramirez

CEO - producto e innovacién, negocios

internacionales

Directora Creativa - 13 afios dirigiendo su propia

marca de moda

CTO - algoritmos predictivos

Cientifico de Datos

Desarrollador Full Stack

Fast produce de mas. Slow produce de menos.

Real Time Fashion produce lo que se va a vender.

CON LA ACELERACION

Cerrar el pronosticador campedn y publicar los IE del
backtest.

Firmar los primeros pilotos externos con el demo de 45

min.

Escalar en LatAm — mismo dolor, mismo mercado.

admin@vatesia.com - vatesia.com
app.vatesia.com




